
[bookmark: _gjdgxs]
	[image: image1.png]

UNIVERSIDAD DEL SALVADOR
Facultad de Ciencias Sociales, Educación 
y Comunicación
	





Licenciatura en Ciencias de la Comunicación
Licenciatura en Periodismo
                                       




[bookmark: _GoBack]



PROGRAMA 2026
 
	ACTIVIDAD CURRICULAR:
	ORATORIA Y EXPRESIÓN GESTUAL / TALLER DE ORATORIA

	CÁTEDRA:  
	Lic. Gerardo Cadierno, Lic. Florencia Giuliano

	MODALIDAD:
	Presencial (híbrida mediada por TIC o híbrida presencial)
	AÑO ACADÉMICO:  
	2026

	CARGA HORARIA SEMANAL:
	4
	CARGA HORARIA TOTAL:
	72

	HORARIOS DE DICTADO:
	9 a 13 

	CURSO:
	1º
	TURNO:
	Mañana
	SEDE:
	Centro

	IDIOMA:
	

	URL:
	






CICLO: 
(Marque con una cruz el ciclo correspondiente)

	Básico
	
	Superior/Profesional
	x






COMPOSICIÓN DE LA CÁTEDRA:


	Docente
	Función*
	E-mail

	Titular: Lic. Gerardo Cadierno
	A cargo
	gerardo.cadierno@usal.edu.ar

	Titular: Lic. Florencia Giuliano
	A cargo
	florencia.giuliano@usal.edu.ar



*A cargo -Tutor - Orientador del trabajo online



	Referente técnico de la plataforma
	






EJE/ÁREA EN QUE SE ENCUENTRA LA MATERIA/SEMINARIO DENTRO DE LA CARRERA:

Comunicación Social


FUNDAMENTACIÓN DE LA MATERIA/SEMINARIO EN LA CARRERA:

La comunicación, es un proceso básico de transmisión y recepción de información que tiene un valor que trasciende lo técnico y que se asienta en lo social: es la base de la autoafirmación personal y grupal. A través de ella se interactúa con el otro, se intercambian opiniones, emociones y sentimientos. Saber expresarse, en consecuencia, se ha convertido en una herramienta necesaria tanto como respirar. Dentro del amplio espectro de la comunicación, la oratoria y la expresión gestual han adquirido un desarrollo de vital importancia. 
En cualquier campo laboral o en cualquier situación de la vida cotidiana, la elocuencia, la capacidad de transmitir lo que se quiere decir, se ha transformado en un talento apreciado y buscado. 
Despertar en la audiencia -ya sea una sola persona o un grupo numeroso de individuos- empatía, conexión y aceptación es un paso mayúsculo en el desarrollo de la carrera de comunicación. Si bien muchos consideran que la oratoria es un atributo natural, resulta también una capacidad que se puede aprender : incorporar y mejorar las habilidades discursivas es, en consecuencia, una tarea posible, tangible y sobre todo, deseable. Por primera vez en la historia el hombre tiene una variedad enorme de elementos tecnológicos para comunicarse sin embargo a veces no logra hacerlo. Los mails, chats, conversaciones telefónicas o virtuales han logrado una interconexión instantánea pero no por eso eficaz o productiva. 
La oratoria y expresión gestual, la comunicación verbal y no verbal, ocupan un lugar irremplazable y único: el del contacto interpersonal. Una conferencia, un veredicto, una opinión política, un consejo, una relación laboral o personal fluyen y logran a través de la oralidad lo que miles de palabras escritas no pueden hacer. Dentro de este marco, en el cual se define a la oratoria como la habilidad de comunicar de modo espontáneo, claro y preciso ante el público, es que resulta clave la inserción de una materia destinada a su estudio. Una buena oratoria no sólo es una excelente carta de presentación sino que además se transforma en garantía de liderazgo y motivación dentro de cualquier grupo humano donde el individuo se desarrolle.


OBJETIVOS DE LA MATERIA:

Que el alumno incorpore herramientas de oratoria para promover una comunicación eficaz a través de la capacidad de aplicar el poder personal en conversaciones, exposiciones y situaciones que impliquen interacción personal.
Se trabajará en los siguientes ejes:
Desarrollar la capacidad de permanecer frente al público en un estado de 	confianza y tranquilidad.

Incorporar técnicas para comprender los mapas cognitivos de la audiencia y poder llegar de formas diferentes a todo tipo de público.

Incorporar técnicas que permitan trabajar con público resistente.

Aprender Comunicación No Verbal, incluyendo posturas más convenientes y tipos de gestos.

Crear nuevas estructuras cognitivas para mantener un equilibrio entre improvisación y recitar de memoria.

Incorporar técnicas para la construcción de un discurso, para trabajar la voz y la respiración, ejes principales de la oratoria.

La dinámica de la clase será teórica-práctica, implementando técnicas de auto-indagación, exposición oral a través de lecturas e improvisación, análisis de discursos históricos, diseño de presentaciones personales. También aprenderán diferentes canales de comunicación que contribuirán a enriquecer la presentación, lograr recordación en la audiencia y transmisión efectiva de mensajes claves.
Los temas se abordan con técnicas de PNL y con apoyo de actuación teatral. Se abordarán nuevas conductas y cambios de creencias. Esto permite reforzar el punto principal de todo orador: su propio estado interno.
6.	ASIGNACIÓN HORARIA: 
(La información consignada debe coincidir con la información que brinda la Resolución Rectoral que aprueba el plan de estudios de la carrera)
	
	Teórica
	Práctica
	Total

	Carga horaria presencial/presencial remota (videoconferencia)
	38
	34
	72

	Carga horaria a distancia 
(trabajo asincrónico en plataformas - en horas y en %)
	—
	—
	—

	Carga horaria general
	38
	34
	72





7.	UNIDADES TEMÁTICAS, CONTENIDOS, BIBLIOGRAFÍA POR UNIDAD TEMÁTICA:
Unidad 1: Introducción a la oratoria y el orador
La comunicación oral y escrita. Principios de la oratoria. El orador. El lenguaje. Teoría del observador. Dominio del observador. La pragmática y ontología del lenguaje. Postulados. Inteligencia emocional. Estado interno. Creencias. Fortalezas y debilidades personales.
Bibliografía obligatoria:
-N. C Kurt, “Hablar en público, cómo lograrlo con éxito”. Ed. Ediciones B.Argentina. 2017. Unidad 1 (Pág. 15 – 36)
-González A. Sonia. “El ABC de la comunicación efectiva: hablada, escrita y escuchada”. Ed. Grupo Nelson. 2015. Capítulo I y Capítulo II (Pág. 7 – 32) – Cualidades del orador
- Maria del Socorro Fonseca Serrena, Alicia Correa Perez, Maria Ignacia Pineda Ramirez, Francisco Javier Lemus Hernández, “Comunicación oral & escrita”, Ed. Prentice Hall, México, 2011. Página 12, 13 y 14
- Reyes, Graciela. (2007). El abecé de la pragmática (7.ª ed.). Arco/Libros.
- Cadierno, G. (2025). La pragmática en la oratoria y el storytelling [Manuscrito inédito, Universidad del Salvador].
- Cadierno, G. (2025). Los modos de persuasión en la oratoria: Ethos, Pathos, Logos y Kairos [Manuscrito inédito, Universidad del Salvador].
-Echeverría, Rafael. “Ontología del lenguaje”. Ed. J.C. Sáez Editor.2014. Pág. 28 – 67. (Ontología del lenguaje, postulados básicos y teoría del observador)
-Goleman, Daniel. Ïnteligencia Emocional”.
-Dilts, Robert. El poder de la palabra”. Ediciones Urano. 2003. Unidad 5 (pág. 129 – 144)
Unidad 2: Conversaciones y presentaciones efectivas
Construcción de discurso: Hoja de ruta. Objetivos. Planeamiento de presentaciones Organización del discurso. Definición de mensaje clave. Público & empatía. Manejo del tiempo. Improvisación.
Respiración. Concentración, relajación y gimnasia cerebral. La voz como protagonista: volumen, ritmo, tono, repeticiones, enlaces, silencios. Presencia escénica. Conexión con la audiencia.
Canales de comunicación: Elocuencia y claridad de exposición. Escucha. Silencio. Persuasión.
Presentaciones efectivas. Soporte técnico. Vestimenta. Público / Auditorio.
Bibliografía Obligatoria
-N. C Kurt, “Hablar en público, cómo lograrlo con éxito”. Ed. Ediciones B.Argentina. 2017. Capítulo 4 (Pág. 89 – 108)
-Jurgen Klaric, “Neuro oratoria”, Paidós Empresa, México 2018. Capítulo 1 “Tu voz”
-González Sonia, “El ABC de la comunicación efectiva: hablada, escrita, escuchada”, Grupo Nelson, 2015, Capítulo 6 “La expresión oral y las técnicas de la voz” (pág. 61 a 76)
-N. C Kurt, “Hablar en público, cómo lograrlo con éxito”. Ed. Ediciones B.Argentina. 2017. Capítulo 6: Herramientas del orador.(Pág 147 – 177)
Guevara, A. (2017). Locución, el entrenador personal. Galerna.
N. C Kurt, “Hablar en público, cómo lograrlo con éxito”. Ed. Ediciones B.Argentina. 2017. Capítulo 5 (Pág. 111 – 143)
-Echeverría, Rafael. “Ontología del lenguaje”. Ed. J.C. Sáez Editor.2014. Capítulo 7 “El poder de las conversaciones”(Página 222 – 256)
-Jurgen Klaric, “Neuro oratoria”, Paidós Empresa, México 2018. Pág. 51 a 84.
-Aguilar Ibañez, M. J., & Ander Egg, E. (2012). Cómo aprender a hablar en público. Editorial Lumen.
Unidad 3; El poder de las historias en la oratoria
El storytelling como herramienta clave de persuasión, conexión emocional y autenticidad en la práctica de la oratoria. Por qué necesitamos contar historias. El rol ancestral del relato oral. La estructura narrativa  como organizadora de sentido. Impacto emocional y cognitivo del storytelling. El camino del héroe como arquitectura del relato. Joseph Campbell y la estructura mítica. Aplicación a discursos personales y profesionales. Una gran familia: Storytelling, Storydoing, Storybuilding, y Storyselling. 
Bibliografía obligatoria:
-Barthes, R. (2016 [1966]). Introducción al análisis estructural de los relatos. En VV.AA.,Análisis estructural del relato (pp. 7-38). Ciudad de México, México: Coyoacán.
- Borges, Jorge Luis, El arte de contar historias Arte poética. Editorial Crítica. Barcelona, 2001. Pags. 61-74.
- Cadierno, G. (2025) Una aproximación al storytelling. [Manuscrito inédito, Universidad del Salvador].
- Campbell, J. (1959 [1949]). El héroe de las mil caras. Psicoanálisis del mito. Ciudad de México, México: Fondo de Cultura Económica.
- Eco, U. (1993 [1979]). Lector in fabula. La cooperación interpretativa en el texto narrativo. Barcelona, España: Lumen. Capítulo 8.
- Matus, Pablo. “Storytelling. Cómo crear y contar buenas historias” Maletín Editores, 2019. Santiago de Chile.
- Rodríguez-Ríos, Antonio y Lázaro Pernias, Patrícia, (2022), El storydoing como modelo innovador de comunicación publicitaria que favorece una mejora en la sociedad en Revista Latina de Comunicación Social)
-Salmon, C. (2008). Storytelling: La máquina de fabricar historias y formatear las mentes. Península.

Unidad 4: Comunicación verbal y no verbal
Comunicación no verbal. Breve historia de la CNV. Conceptos de proxemia y kinestesia. El cuerpo es el mensaje: la mirada, las manos, las posturas, las expresiones faciales, los gestos, el movimiento.
Actos lingüísticos: Afirmaciones y declaraciones. Juicios. Sistemas representacionales de la PNL.
CNV en el liderazgo y en el trabajo.
Bibliografía obligatoria:
-Rulicki, Sergio / Cherny, Martín. “Comunicación No Verbal”. Ed. Granica. 2015. Capítulo 2 (Pág.33 – 41). Cap. 4 (89 – 106).
-Echeverría, Rafael. “Ontología del lenguaje”. Ed. J.C. Sáez Editor.2014. Capítulo 3 (Página 69 – 89)
- Rulicki, Sergio / Cherny, Martín. “Comunicación No Verbal”. Ed. Granica. 2015. Capítulo 5 y 7 (Pág. 109 – 117 / 135 – 150)
- Cebreiros, J. (2015). Olvida tu lenguaje corporal (Edición en español). Plataforma Editorial.
- Silverman, A. (2020) Principios para las presentaciones en Powerpoint. Recopilación de la cátedra.
- Cadierno, G. (2025) Una síntesis para aproximarnos a la comunicación no verbal. Apunte de cátedra.



8.	METODOLOGÍA: 
(Descripción de la metodología de enseñanza y aprendizaje, orden y secuencia de los módulos y actividades, las estrategias y recursos que se utilizarán en la materia. Incluir, si corresponde, el detalle de las previsiones en el uso de tecnologías de información y comunicación que garanticen la cobertura de las actividades a distancia).

En el entorno presencial o presencial remoto
Creación de consignas y búsqueda de recursos en los discursos públicos y privados vinculados a la materia.
Sistematización del modo de uso y vínculo de los alumnos con el objeto 
En el entorno virtual asincrónico
	Análisis de textos teóricos.
Preparación de consignas que releven diversos estados emocionales y emotivos. 
Construcción de discursos argumentativos



9.	DETALLE DE ACTIVIDADES DE FORMACIÓN PRÁCTICA  
Consigna: A partir de los textos, contenidos y características del aprendizaje visto en clase observar y desarrollar los siguientes pasos para la comprensión de las mecánicas de la oratoria y la expresión gestual.
Objetivos: Que los alumnos logren desarrollar competencias específicas para: 
● identificar relacionando los conceptos y temáticas centrales de la comunicación política. 
● Utilizar herramientas virtuales que permitan el trabajo y los procesos para llegar a cumplir los objetivos de la oratoria y la expresión gestual.
Modalidad: actividad grupal. 
Herramienta virtual: Foro de discusión en espacio virtual.
Evaluación: debate y puesta en común de tipo conceptual.

10. 	SEGUIMIENTO DE ALUMNOS
Modelo de seguimiento de los alumnos: Participación en las actividades del campus, foros y debates a desarrollar sobre los contenidos vistos en clases mediante el seguimiento del alumno de sus reportes en la plataforma


11	. MODALIDAD DE EVALUACIÓN:
CRITERIOS E INSTRUMENTOS DE EVALUACIÓN PARCIAL:
Las instancias de evaluación del cuatrimestre serán grupales e individuales por videoconferencia y trabajos integradores. 

Los criterios de evaluación de las distintas instancias se realizarán en función de los siguientes parámetros:
Asistencia, conexión  y participación en clase por las videoconferencias
Capacidad para articular teoría y práctica. 
Creatividad de las propuestas y presentaciones.
Calidad y consistencia de los contenidos.
Utilización de bibliografía obligatoria.
Aportes de fuentes complementarias a las obligatorias.
Argumentación de las posturas personales. 
Claridad en las presentaciones.


12. HOJA DE RUTA (Orientadora) 
(Completar las unidades temáticas y marcar las columnas correspondientes con una cruz - X)

Nota: En aquellos casos que la materia tenga una modalidad intensiva, consignar detalle de la actividad según corresponda (jornada, días)

	Unidad Temática
	Clase
	Fecha/
Período
	Actividad Teórica
	Activida
Práctica
	Tutorías
	Evaluaciones
	Otras Actividades

	I
	1
	4/3
	X
	X
	
	
	

	I
	2
	11/3
	X
	X
	
	
	

	I
	3
	18/3
	X
	X
	
	
	

	I
	4
	25/3
	X
	X
	
	
	

	I
	5
	1/4
	X
	X
	
	
	

	II
	6
	8/4
	X
	X
	
	
	

	II
	7
	15/4
	X
	X
	
	
	Invitado

	II
	8
	22/4
	X
	X
	
	
	

	II
	9
	29/4
	X
	X
	
	
	

	III
	10
	6/5
	X
	X
	
	
	

	III
	11
	13/5
	X
	X
	
	
	

	III
	12
	20/5
	X
	X
	
	
	Invitado

	III
	13
	27/5
	X
	X
	
	
	

	IV
	14
	3/6
	X
	X
	
	
	Invitado

	IV
	15
	10/6
	X
	X
	
	
	

	IV
	16
	17/6
	X
	X
	
	
	

	IV
	17
	24/6
	X
	X
	
	
	

	TUTORÍA
	
	
	
	
	
	
	

	FINAL
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